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C. Morán. Madrid 
El consejo de Renfe ha consti-
tuido la nueva filial encargada 
de gestionar todos los nego-
cios fuera de España. Renfe 
Proyectos Internacionales 
nace con fondos propios de 
9,1 millones de euros produc-
to de las aportaciones dinera-
rias de la matriz, la incorpora-
ción del 50% de la española en 
el operador checo Leo Ex-
press y de la reciente filial 
constituida en EEUU (Renfe 
of America LLC).  

La compañía está dirigida 
por Inmaculada Gutiérrez, 
una economista experta en 
asuntos de competencia que  
entró en la empresa en 2020 y 
que, desde esa fecha, se encar-
ga de los asuntos internacio-
nales del grupo presidido por 
Raül Blanco. 

El grupo ferroviario se ha 
marcado objetivos muy ambi-
ciosos en el exterior. Según el 
plan estratégico, Renfe prevé 
obtener fuera de España el 
10% de su cifra de negocio, lo 
que equivale a unos 500 mi-
llones de euros. Renfe, que ce-
rró 2022 con una facturación 
de 4.127 millones, prevé supe-
rar la barrera de los 5.000 mi-
llones de euros en cinco años. 
Fuentes próximas a la empre-
sa indican que el objetivo de la 
nueva sociedad internacional 
es asumir la gestión de todos 
los negocios fuera de España, 
además de representar a la 
compañía en los organismos 
internacionales. 

El principal activo de Renfe 

Renfe crea su filial exterior 
para facturar 500 millones
CRECIMIENTO/  El consejo de la operadora estatal constituye la nueva empresa      
que dirigirá Inmaculada Gutiérrez con el foco en Europa, Latinoamérica y EEUU.

Renfe impulsa la presencia internacional.
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 Renfe colabora  
con el Gobierno de México, 
que está construyendo un 
tren turístico en la península 
del Yucatán, el Tren Maya.

J. Orihuel. Barcelona 
Operación entre Colonial e 
InmoCaixa, la inmobiliaria 
de CriteriaCaixa, en la perife-
ria de Madrid. Dentro de su 
paquete de desinversiones 
por 500 millones de euros, la 
Socimi anunció ayer la venta 
de un edificio de oficinas de 
17.400 metros cuadrados si-
tuado en el parque empresa-
rial Arroyo de la Vega, en el 
municipio madrileño de Al-
cobendas. Ni Colonial ni In-
moCaixa desvelaron ayer los 
términos de la transacción. 

Según la inmobiliaria coti-

zada, se trata de la única ope-
ración ejecutada durante este 
año en Madrid más allá de la 
M-30. 

Con anterioridad a esta de-
sinversión, Colonial se había  
desprendido de Viapark, un 
parque comercial ubicado en 
Almería, y del edificio de ofi-
cinas de Hanovre 6, en París. 
En total, la compañía dirigida  
por Pere Viñolas ha vendido 
una decena de activos entre la 
capital española y la francesa. 

Para Criteria, el hólding 
empresarial de La Caixa, la 
operación de Alcobendas su-

pone ampliar la apuesta de su 
filial inmobiliaria por el mer-
cado de oficinas de Madrid. 
El año pasado, InmoCaixa 
pagó 240 millones por la sede 
de CaixaBank en la ciudad y 
previamente compró un in-
mueble en la calle Condesa 
de Venadito y otro en Mén-
dez Álvaro. 

InmoCriteria Patrimonio, 
filial de InmoCaixa, ha lleva-
do a cabo recientemente una 
ampliación de capital no di-
neraria por 102 millones vin-
culada a sus últimas inversio-
nes en la capital de España.

Colonial vende un edificio  
de oficinas a la inmobiliaria de Criteria

R. A. Madrid 
Darya Living, operadora  fun-
dada por Dazia Capital en 
2021, suma un nuevo edificio 
en el centro de Madrid a su 
cartera de propiedades. La in-
versión realizada supera los 
nueve millones de euros. 

El edificio, que cuenta con 
doce apartamentos con capa-
cidad para cuatro personas 
por cada unidad de aloja-
miento, se pondrá a disposi-
ción del cliente en estancias 
mínimas de un mes.  

El inmueble adquirido es 
un edificio histórico ubicado 
en el barrio de Malasaña, en la 

calle San Bernardo 76. Con 
una ocupación del 95%, gene-
ra rentas mensuales de 3.500 
euros. 

Darya Living cuenta con 
una cartera de siete edificios, 
dos de los cuales están en 
construcción, y más de dos-
cientos apartamentos en los 
barrios madrileños de Sala-
manca, Chamberí, Congreso, 
Las Letras, Azca-Bernabéu, 
Malasaña y La Latina. 

Además de aumentando su 
cartera de activos propios, 
Darya Living quiere crecer 
también mediante la gestión 
de edificios de terceros.

Darya Living compra 
un edificio en Madrid

gaciones de servicio público. 
En Portugal, la española es-

tá pendiente de los pasos del 
Gobierno de Antonio Costa, 
dispuesto a construir un co-
rredor de alta velocidad entre  
Oporto y Lisboa. 

Habla inglesa 
En Reino Unido, Renfe ha 
abierto una ventana de opor-
tunidad al asociarse con el 
grupo privado local Grand 
Union, que ha solicitado per-
miso a las autoridades ferro-
viarias (ORR) para prestar un 
servicio entre Londres, Car-

operar cinco circulaciones 
diarias con nuevos trenes hí-
bridos de última generación 
que disponen, entre otros ser-
vicios, de comida y cafetería a 
bordo. Renfe también se ha 
interesado por el servicio fe-
rroviario que cruza el Canal 
de la Mancha bajo el mar (Eu-
rotunnel). 

En EEUU, la gran oportu-
nidad del grupo español es la 
alta velocidad texana. Renfe  
fue el operador elegido hace 
tres años por el promotor 
Central Texas, un proyecto 
privado de alta velocidad que 
pretende unir Houston y Da-
llas con trenes japoneses de 
alta velocidad. La cartera de 
ingresos estimada una vez se 
pongan en marcha los trenes 
asciende a unos 6.000 millo-
nes de dólares (5.300 millo-
nes de euros) durante 15 
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neficio operativo de 3,1 millo-
nes de coronas y espera supe-
rar en 2023 los 1,5 millones de 
pasajeros con los que cerró el 
año pasado. 

Francia y Portugal también 
forman parte de la estrategia 
de crecimiento exterior. En el 
mercado galo, la operadora 
comenzará a circular en julio 
sus dos primeras rutas inter-
nacionales en solitario. Serán 
las conexiones entre Barcelo-
na y Lyon (13 de julio) y de 
Madrid a Marsella (28 de ju-
lio). La empresa pretende lle-
gar a París en 2024. La estra-
tegia de Renfe en una primera 
fase para captar tráfico en sus 
dos nuevas rutas será doble: 
precios y marca AVE. Los bi-
lletes costarán 9 euros para 
trayectos dentro de Francia, 
19 euros para viajes entre ciu-
dades de ambos países y 29 
euros para desplazamientos 
entre los extremos de ambas 
conexiones. La compañía 
operará con la marca AVE un 
total de ocho frecuencias se-
manales con 7.900 plazas. 

En Francia, Renfe también 
quiere pujar por los corredo-
res transfronterizos y las obli-

en el exterior es el corredor de 
alta velocidad entre Medina y 
La Meca (Arabia Saudí). Ha-
ramain High Speed se ha con-
vertido en la línea de alta  
velocidad con más tráfico de 
Renfe, a la altura del corredor 
entre Madrid y Barcelona y 
claramente por encima del 
Madrid-Sevilla o el Madrid-
Valencia. 

El fuerte incremento de la 
demanda, con más de 7 millo-
nes de viajeros previstos este 
año, no solo se está traducien-
do en más ingresos por pasaje 
en Arabia. La compañía espa-
ñola ha conseguido dar la 
vuelta a la cuenta de resulta-
dos y ya gana dinero. 

El otro gran activo del gru-
po español es Leo Express. La 
filial que opera en los países 
de Europa Central, especial-
mente en República Checa, 
ha dado un paso importante 
al establecer una filial tam-
bién en Francia. La compañía 
quiere consolidar negocio en 
los países que ya opera (Polo-
nia, Eslovaquia, Ucrania y 
Austria), dar el salto a Alema-
nia y llegar hasta Francia con 
la ayuda de su matriz españo-

la. El grupo checo cerró el año 
pasado con una cifra de ven-
tas de 431 millones de coronas 
(unos 19 millones de euros), 
con un crecimiento del 25% 
sobre el año anterior. La filial 
de Renfe presidida por Ma-
nuel Villalante obtuvo un be-

Entre los fondos 
propios iniciales 
figura el negocio  
en EEUU y la checa 
Leo Express

 También ha sido 
seleccionado como operador 
en la sombra de la RB Rail, la 
compañía encargada del AVE 
del Báltico (Rail Baltica). 

 En Chile, ha firmado un 
acuerdo con los Ferrocarriles 
de Chile (Efe) que le permitirá 
acceder al sistema ferroviario 
del país andino.

DESDE MÉXICO AL BÁLTICO

El gran reto de Renfe 
en el exterior este 
año es Francia. 
Comenzará por las 
conexiones entre 
Barcelona y Lyon (13 
de julio) y de Madrid 
a Marsella (28 de 
julio). En la primera 
semana, la compañía 
vendió más de 
19.000 billetes.

FRANCIA

El operador estatal 
quiere que la nueva 
filial se encargue  
de gestionar toda  
la actividad exterior

Pere Viñolas, consejero  
delegado de Colonial.
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Fecha: 06/07/2023 Audiencia:
Tirada:
Difusión:
Ocupación:

      72.313
      30.508
      20.661
       9,43%

Sección:
Frecuencia:
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